	Name: ___________________________________________


Salesforecast
	M
	R
	V
	Q
	R
	W
	U
	C
	G
	I
	G
	E
	X
	P
	E
	C
	T

	Z
	C
	Q
	S
	P
	M
	C
	T
	Y
	H
	H
	F
	G
	K
	C
	V
	P

	B
	P
	V
	L
	I
	G
	Z
	H
	L
	D
	C
	I
	A
	A
	N
	W
	R

	M
	R
	P
	B
	R
	E
	Y
	U
	R
	T
	R
	E
	N
	D
	S
	C
	I

	K
	E
	L
	K
	B
	C
	C
	O
	M
	P
	A
	R
	I
	S
	O
	N
	C

	F
	D
	Y
	E
	I
	E
	L
	T
	S
	D
	G
	O
	M
	V
	O
	C
	I

	O
	I
	M
	S
	I
	X
	U
	Q
	S
	G
	U
	H
	M
	W
	C
	P
	N

	L
	C
	C
	T
	B
	E
	K
	K
	K
	R
	J
	I
	S
	F
	L
	P
	G

	G
	T
	Q
	I
	K
	C
	H
	J
	H
	Q
	F
	Q
	Y
	G
	V
	A
	P

	D
	D
	J
	M
	B
	U
	M
	C
	E
	N
	A
	M
	O
	Z
	O
	S
	O

	K
	H
	M
	A
	A
	T
	V
	U
	V
	E
	C
	G
	V
	V
	M
	T
	L

	F
	Q
	X
	T
	H
	I
	Q
	A
	P
	Q
	T
	E
	X
	P
	L
	S
	I

	Q
	S
	D
	E
	G
	V
	S
	C
	C
	N
	O
	F
	J
	M
	P
	A
	C

	U
	F
	I
	K
	J
	E
	G
	H
	H
	L
	R
	E
	B
	I
	Y
	L
	Y

	D
	W
	M
	C
	O
	M
	P
	E
	T
	I
	T
	I
	O
	N
	P
	E
	L

	G
	S
	L
	E
	V
	O
	L
	U
	M
	E
	X
	Z
	S
	S
	F
	S
	V

	J
	C
	L
	K
	L
	C
	O
	N
	T
	R
	A
	C
	T
	S
	J
	Y
	D


   pricingpolicy       executive       contracts       expect       comparison       pastsales       competition       factor       estimate       predict       trend       volume    
